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Nachfolgend eine Auswahl von Themen, die Sie als Vortrag, Mini-Workshop oder
Tagesseminar von und mit Stephan Ehlers buchen kdnnen:

Immer schdon am Ball bleiben:
Klar sehen, Klar werden, Klar kommen

Ein unterhaltsamer Streifzug tber Irrtimer im Management und Biroalltag

Miss-Miss-Miss — Missverstandnisse — Missstande und
Missmanagement in Wirtschaft und Verwaltung

Ebenso unterhaltsamer wie schonungsloser Streifzug Gber sogenannte
Management-Grundsatze, Fihrungsstile, wirksames und weniger wirksames
Management.

7 X W - WWWWWWW - Wissen wir was wir wirklich wissen wollen?

Wissen ist das Thema unserer Zeit. Alle reden von Wissensmanagement, Wissensokonomie oder
Wissensgesellschaft. Wissen soll uns frei machen — lautet das alte Bildungsideal. Stimmt das
heute noch? Welche Rolle spielt Wissen in unserem Leben? Gelebte Praxis heute ist: Wir leiden
unter Informationsuberflutung, springen von Thema zu Thema und haben dabei immer das
ungute Geflhl, nicht genug zu wissen. Trotz des immensen technologischen Fortschritts scheint
unser Leben immer komplizierter zu werden.

KKK — Kommunikation mit Kollegen, Kunden und Komikern (Chefs)!

Wir leben in aufregenden Zeiten. Nicht nur Kunden werden anspruchsvoller — auch Kollegen
und Chefs. Wie geht man um mit den verschiedenen Cheftypen. Es gibt solide Handwerker,
trickreiche Dschungelkdmpfer, treue Firmenmenschen aber auch risikofreudige Spieler. Bei den
Kollegen finden wir ,, Tater* (Tyrannen, Intriganten, Karrieristen, Choleriker, und Norgler), Opfer
(Leidende, Suindenbdcke, Angstliche, Krankbare und Verschlossene) und Sympathisanten
(Kriecher, Diplomaten, Scheinheilige und Uber-Fiirsorgliche).

M M M - Manipulation, Motivation, Motipulation

Wie man sich selbst und andere beeinflusst, wer wann wen warum beeinflusst, wann wir es
merken, nicht merken, bewusst oder unbewusst einsetzen. Mdglichkeiten und Grenzen von
Motivation und Manipulation.

Erfolgsgeheimnisse fur Erfolgsverantwortliche

Was heil3t Erfolg? Wann beginnt, wann endet Erfolg? Gibt es Erfolgsregeln und was taugen
diese? Misserfolg liegt meist im eigenen Verhalten. Erfolg aber auch.

MOKOJO-Trainment

MOKOJO steht fir MOtivation, KOmmunikation und JOnglieren. Trainment fur Training und
Entertainment. Die Inhalte werden mit dem Auftraggeber jeweils individuell abgestimmt.

Buchbar als Vortrag (30-90 Min.), Mini-Seminar (120-180 Min.) oder ganztagigen Workshop. 0@
Motivator, Moderator, Jonglator Stephan Ehlers, Tel. 0171 566 9 655, eMail: ehlers@fql.de @/
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N N N - Netze, Netzwerke, Netzwirkungen .
Das Symbol dieses Jahrhunderts ist das Netz. Netze und Netzwerke kennen

kein Zentrum, keine festen Bahnen, keine Gewissheiten. Und dennoch ist das
Netz unsere Zukunft. Das Verstandnis, wie Netzwerke funktionieren, wird der
Schlussel zum Verstdndnis sein, wie die Wirtschaft funktioniert. Wir leben in

Zeiten in denen Menschen mit Technik vernetzt werden. Das neue
Kerngeschaft ist der Mensch.

M M M - Marketing-Management Meistern
in kleinen Unternehmen und fur Freiberufler

» Marketing hat wenig mit Geld zu tun!

» Kein oder kleines Budget und doch ist Marketing moglich!
» Praxisnahe Tipps fur erfolgreiches Marketing in kleinen und noch kleineren Unternehmen.
» Wie Sie Ziel, Zeit und Zukunft besser in den Griff bekommen

E E E — Effektiv und Effizient mit Elektronischen Medien kommunizieren

» Wie man kurz, knapp, prazise kommuniziert: in Brief, eMail, Fax und SMS
» Warum wird effekive Kommunikation heutzutage immer wichtiger?
» Beispiele fir misslungene und hochst effektive Kommunikation aus der Praxis

Empfehlenswert flr alle "Informationsmanager”, "Sitzberufler" und "Kopfarbeiter", die taglich mit
zig Briefen, eMails, SMS-Botschaften, Faxen und anderen Kommunikationsmitteln zu tun bzw. zu
kampfen haben.

K K K - Kompetenz, Kommunikation, Kundenbegeisterung im Unternehmen
» Wann akzeptieren, erkennen Kunden Kompetenz eines Anbieters?

Was ist Kompetenz? Wie stark wirkt Kompetenz kundenbindend?

Einfluss der Kommunikation auf lhre Kunden?

Unterschied zwischen Kundenzufriedenheit und Kundenloyalit&t?

Erfolgsfaktoren fir Kundenbindung und Kundenloyalitat
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ZZ7Z - Ziel, Zeit, Zukunft

Wie Sie mit ZZZ = Zuversicht, Zwanglosigkeit und
Zurickhaltung ZZZ = lhre Ziele, lhre Zeit und lhre
Zukunft besser in den Griff bekommen.

Jonglieren lernen - in wenigen Minuten!

Stephan Ehlers stellte am 24. Juni 2005 einen
Weltrekord auf: Ihm gelang es mit seinem Jonglier-
Lernsystem REHORULI 64 Teilnehmern in nur 55
Min. das Jonglieren mit drei Ballen beizubringen!

Stephan Ehlers zusammen mit Dr. Michael Rogowski
Infos, Bilder, Presse-Echo siehe www.rehoruli.de/weimar (BDI-Prasident) und Dr. Ron Sommer (Telekom-Chef)

Buchbar als Vortrag (30-90 Min.), Mini-Seminar (120-180 Min.) oder ganztagigen Workshop. 0@
Motivator, Moderator, Jonglator Stephan Ehlers, Tel. 0171 566 9 655, eMail: ehlers@fql.de @/



